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Bevezetés 

India a kilencvenes évek elején kezdeményezett strukturális átalakítás és külgazdasági nyitás 

eredményeként napjainkra Kína mellett a világ egyik leggyorsabban bővülő gazdaságává vált. 

Vásárlóerő-paritáson mért GDP-je 2018-ban meghaladta a 8 ezer milliárd USD-t, ezzel a világ 

össztermelésének 7%-át biztosította, és a harmadik helyen állt az Egyesült Államok és Kína 

mögött. Folyóáron számított GDP-je 2,8 ezer milliárd USD-t tett ki ugyanebben az évben 

(Worldbank 2021). A legtöbb ágazat tekintetében egyedülálló gyártási kapacitásokkal 

rendelkező ország világkereskedelembe és globális értékláncokba történő integrációja 

azonban alacsony szintű maradt: részesedése a világ áruexportjában 2018-ban mindössze 

1,7% volt a WTO adatai szerint, míg Kína esetében ez az arány 18% (WTO 2021). Az 

alacsony exportrészesedés elsősorban Indiának a térségben egyedülálló fejlődési útjával 

magyarázható, hiszen amíg az ázsiai feltörekvő országok többségének a munkaintenzív 

feldolgozóipari termékek exportja révén bővült a gazdasága, India gyors gazdasági 

növekedéséhez elsősorban a szolgáltató szektor dinamikus fejlődése járult hozzá (2018-ban az 

ország globális szolgáltatásexportból való részesedése elérte a 3,5%-ot). A nemzetközi 

termelési láncokba való fokozottabb bekapcsolódás, a feldolgozóipari ágazat megerősítése 

ugyanakkor létkérdés a jövőben India számára, hiszen az ország már 2018/2019 első 

negyedéve óta a gazdasági növekedés jelentős lassulásával szembesül. A becslések szerint a 

koronavírus-járvány következtében a 2020/2021-es pénzügyi évben
1
 akár a 8%-ot is elérheti a 

bruttó hazai termék csökkenése. A feldolgozóipari ágazat megerősítése azonban út lehet a 

munkahelyek számának és a jövedelmek újbóli növekedéséhez. 

A tanulmány célja, hogy hozzáadottérték-alapú kereskedelmi statisztikák (OECD 

TiVA) segítségével és a témával foglalkozó szakirodalom alapján értékelje India globális 

termelésben játszott szerepét, és feltárja az ország alacsony GVC-integrációjának okait. 

További törekvés, hogy azonosítsuk a globális értékláncokban való részvétel szempontjából 

jelenleg meghatározó szektorokat, illetve azokat a feldolgozóipari ágazatokat, amelyek a 

világgazdasági körülmények megváltozásával (például az Egyesült Államok és Kína közötti 

kereskedelmi konfliktus újbóli kiéleződésével vagy a fejlett országok termelési bázisainak 

Kínából való elmozdítása esetén) versenyképessé válhatnak a jövőben. Végül kitérünk a 

globális értékláncokba történő integráció belső, gazdaságpolitikai akadályaira. 

 

1. India külkereskedelme hagyományos megközelítésben 

A nyolcvanas évek elején a kezdetben óvatos, 1991/1992-től pedig a radikálisabb piaci 

reformok bevezetésének köszönhetően India új növekedési és fejlődési szakaszba lépett. Az 

intézkedések hatására nőtt az ipari termelés, és a kereskedelmi nyitás eredményeképpen 

kezdetét vette az ország fokozatos világgazdasági integrációjának folyamata (Virmani 2006, 

Imre 2011). Az elmúlt évek lassú világgazdasági és világkereskedelmi növekedéssel és 

                                                 
1
 Indiában a makrogazdasági adatokat nem naptári, hanem pénzügyi évek szerint gyűjtik. A pénzügyi év 

Indiában április 1-jétől a következő év március 31-ig tart. 
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növekvő protekcionizmussal jellemezhető globális környezete ellenére India külkereskedelmi 

forgalma folyamatosan növekedett (Gupta 2019). 

 

1.1. Árukereskedelem 
Az áruexport értéke a 2000/2001 és 2018/2019 közötti időszakban a hétszeresére nőtt: 

2011/2012-ben lépte át először a 300 milliárd USD értéket, 2018/2019-ben pedig elérte eddigi 

maximumát, 331 milliárd USD-t. Az import növekedése még az exportnövekedés ütemét is 

meghaladta: értéke a vizsgált időszakban 50 milliárd USD-ről 514 milliárd USD-re 

emelkedett, azaz megkilencszereződött. Az áruimport áruexportot meghaladó dinamikus 

növekedése az árukereskedelmi mérleg egyre növekvő hiányát eredményezte, amely 

2018/2019-ben elérte a 184 milliárd USD-t a Government of India, Ministry of Commerce 

and Industry, Department of Commerce, Annual Report 2018–2019 alapján (1. ábra). 

 

 
1. ábra India árukereskedelme 

Forrás: saját szerkesztés a Government of India, Ministry of Commerce and Industry, Department of Commerce, 

Annual Report 2018–2019 alapján, 2021. 

 

India áruexportjának jelentős részét továbbra is a nyersanyagok vagy alacsony 

feldolgozottságú termékek adják. Ezek közül a 2018/2019-es üzleti évben a kőolajtermékek 

voltak a legjelentősebbek, amelyek 14,1%-kal részesedtek a kivitelből. A drágakövek és 

ékszerek részesedése 12,2%, a mezőgazdasági termékeké (tea, kávé, rizs, egyéb gabonafélék, 

fűszerek, gyümölcsök, zöldségek, olajos magvak) 6,5%, míg a vasérc és egyéb ércek 

részaránya 1,6% volt. A nyersanyagok mellett jelentős volt az alacsony technológiájú
2
 

(elsősorban textil- és ruházati) termékek részaránya is a kivitelben: ez a termékcsoport a 

vizsgált évben az export 10,9%-át adta. Az export szerkezetét illetően az utóbbi években 

elmozdulás volt megfigyelhető az egyre magasabb hozzáadott értéket képviselő, fejlettebb 

technológiájú termékek irányába. A 2018/2019. évi kivitel 25,3%-át már a közepes 

technológiájú termékeknek számító gépipari termékek (elsősorban személygépkocsik és 

                                                 
2
 Az UNIDO 2013. évi Ipari Fejlesztési Jelentésében 68 termékcsoportot sorolt be az erőforrás-alapú, 44 

termékcsoportot az alacsony technológiájú export, 73 termékcsoportot a közepes technológiájú export, 17 

termékcsoportot a csúcstechnológiai (high-tech) export kategóriájába a Standard Nemzetközi Kereskedelmi 

Osztályozás (SITC) szerint. 
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alkatrészeik, motorkerékpárok és alkatrészeik, hajók) adták. Ebbe a csoportba tartoznak a 

szerves és szervetlen vegyipari termékek (festékek, műtrágyák, műanyagok) is, melyek az 

export 5,8%-át jelentették a vizsgált évben. A csúcstechnológiai export India esetében 

döntően a gyógyszereket és gyógyszeripari termékeket jelentette, amelyek 2018/2019-ben 

5,8%-kal részesedtek a kivitelből (Government of India 2019). 

India exportjának technológiaintenzívebb termékek felé történő fokozatos elmozdulását 

az indiai EXIM Bank kutatásai is alátámasztják. Az adatok szerint az Indiából származó 

feldolgozóipari export technológiai összetétele 2008 és 2017 között megváltozott: noha még 

mindig az erőforrás-alapú export a domináns, ennek részaránya 45%-ról 37%-ra csökkent, 

ezzel egyidejűleg az alacsony és közepes technológiát igénylő export részaránya 2, illetve 5 

százalékponttal nőtt. A csúcstechnológiai export részaránya (elsősorban a növekvő 

gyógyszeripari exportnak köszönhetően) ugyancsak növekedett, 7,7%-ról 9,2%-ra (2. ábra). 

 

 
2. ábra Az indiai feldolgozóipari export technológiai összetétel szerinti megváltozása  

(2008, 2017) 

Forrás: saját szerkesztés az Export-Import Bank of India 2019 adatbázisa alapján, 2021. 

 

India feldolgozóipari exportja a világ feldolgozóipari exportjának az 1,8%-át tette ki 2017-

ben. Az erőforrás-alapú indiai export globális részesedése volt a legmagasabb (3,4%). Az 

ország magasabb hozzáadott-értékű, fejlettebb technológiát képviselő exportjának globális 

lábnyoma ugyan növekedett, de összességében továbbra is csekély maradt: az alacsony 

technológiájú indiai export részesedése világviszonylatban 3%, míg a közepes technológiájú 

exporté 1,2% volt. India részaránya a globális csúcstechnológiai exportban 2017-ben 

kevesebb mint 1%-ot tett ki (Export-Import Bank of India, 2019). 

2018/2019-ben az indiai áruexport három legjelentősebb felvevőpiacainak az OECD-

országok (38,8%), a fejlődő országok (44,3%) és az OPEC-országok (14,7%) számítottak. A 

tíz legfontosabb partnerországba a kivitel több mint 50%-a irányult. India legfontosabb 

exportpartnere az Egyesült Államok (15,9%) volt, az ide irányuló kivitel elsősorban 

drágakövekből és ékszerekből, gyógyszeripari termékekből, illetve gépekből és 

berendezésekből állt 2018-ban. Az Egyesült Arab Emírségekbe irányuló szállítások (az összes 

export 9,1%-a) több mint felét drágakövek és ékszerek, ásványi tüzelőanyagok tették ki, míg 

Kína esetében (az összes export 5,1%-a) az ásványi tüzelőanyagok és olajok, a szerves vegyi 

anyagok és a pamut alapú termékek voltak a legfontosabb exportált tételek. További fontos 

exportpiacnak számított Hong Kong (3,9%), Szingapúr (3,5%), az Egyesült Királyság (2,8%), 
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Banglades (2,8%), Németország (2,7%), Hollandia (2,7%) és Nepál (2,4%) (Government of 

India 2019). 

India áruimportja rendkívül koncentrált, 2018/2019-ben a behozatal felét hét árucikk 

tette ki: nyersolaj (22,2%), arany (6,4%), gyöngyök, drágakövek, féldrágakövek (5,3%), 

kőolajtermékek (5,2%), szén, koksz és brikett (5,1%), távközlési berendezések (3,5%) és 

elektronikai alkatrészek (3,1%). A vizsgált évben Kína volt India legfontosabb importforrása 

(15%), a behozatal döntő részét elektromos gépek és berendezések, illetve szerves vegyi 

anyagok alkották. Kína mellett az Egyesült Államok (6%), Szaúd-Arábia (6%), az Egyesült 

Arab Emírségek (5%) és Irak (5%) volt még fontos beszerzési forrás.  

India árukereskedelmi mérleghiánya a 2008/2009. évi 118,4 milliárd USD-ről 

2018/2019-re 184 milliárd USD-re nőtt, ami 55%-os növekedést jelent tíz év alatt. Az 

országnak meglepő módon kereskedelmi mérlegtöbblete van egyes országokkal (például az 

Egyesült Államokkal, az Egyesült Királysággal és az Egyesült Arab Emirátusokkal szemben). 

A külkereskedelmi mérleghiány elsősorban Kína és az ázsiai országok (különösen Indonézia, 

Dél-Korea, Banglades) és az OPEC-tagországok vonatkozásában áll fenn. 

 

1.2. Szolgáltatáskereskedelem 

A szolgáltatási szektor az elmúlt két évtizedben az indiai gazdaság növekedésének fő 

mozgatórugója volt. Az ágazat India bruttó hozzáadott értékének 54,1%-át adta folyó áron 

2018/2019-ben, ami példa nélkülinek tekinthető egy fejlődő ország esetében. Kínálati oldalon 

a szolgáltató szektor részarányának növekedését a termelési módok szolgáltatásintenzívebbé 

válása magyarázhatja, míg keresleti oldalon a magas jövedelemrugalmasságú hazai és az 

exportált szolgáltatások iránt érdeklődő külföldi fogyasztók számának gyors növekedése 

állhat a folyamat hátterében. India esetében a szolgáltatási szektor dinamikus fejlődésének 

oka a külföldi kereslet fellendülése. A nagyobb távolságra történő olcsó szolgáltatásnyújtást 

lehetővé tevő információtechnológiai forradalomnak tehát világviszonylatban India lett az 

egyik legfőbb nyertese (Gordon–Gupta 2004; Imre 2011). A szolgáltató szektor GDP-hez 

való hozzájárulásának növekedését azonban nem kísérte az ágazat foglalkoztatásban betöltött 

szerepének hasonló mértékű növekedése: a Világbank adatai szerint 2019-ben a 

foglalkoztatottak kb. 32%-a dolgozott a tercier szektorban
3
. 

A szolgáltatásexportból származó bevételek a 2011/2012 és 2018/2019 közötti 

időszakban 142 milliárd USD-ről 209 milliárd USD-re emelkedtek (Hosszabb időtávon 

vizsgálva ez a bevételnövekedés még inkább szembeötlő: 2007/08-ban még csak 90 milliárd 

USD származott a szolgáltatások külföldi értékesítéséből.) Az ágazati összetételt vizsgálva 

kiderül, hogy 2018/2019-ben a szolgáltatásokból származó összes exportbevétel 40%-át a 

szoftverszolgáltatások biztosították. A szoftverexport mellett az üzleti szolgáltatások kivitele 

volt meghatározó: a vizsgált évben innen származott a bevételek 18,8%-a, míg az utazási 

szolgáltatások 13%-kal járultak hozzá az összbevételhez. A szállítási szolgáltatások 

részesedése 9% volt. Az indiai szolgáltatásexport legfontosabb felvevőpiacai az Egyesült 

Államok, az Egyesült Királyság és Japán (Reserve Bank of India). A szolgáltatásimport a 

2001/2002 és 2007/2008 közötti időszakban 3,7-szeres növekedést produkált. 2007/08-ban 

három szolgáltatás (szállítás, utazás és üzleti szolgáltatások) adta a szolgáltatásimport 

bevételeinek 62,3%-át.  

A szolgáltatáskereskedelmi mérleg – az árukereskedelmi mérleggel ellentétben – 2001 

óta aktívumot mutat, India tehát több szolgáltatást exportál, mint importál (3. ábra). 2018-ban 

a szolgáltatásexport 38%-át adta India teljes exportjának. A szolgáltatáskereskedelem 

                                                 
3
 A Világbank adatai szerint Indiában még mindig a mezőgazdaságban foglalkoztatottak részaránya a 

legmagasabb. Noha ez a részarány folyamatosan csökken, de 2019-ben még az összfoglalkoztatottak 42%-át 

jelentette. Az iparban foglalkoztatottak részaránya ezzel egyidejűleg lassú növekedést mutatott, 2019-re elérte a 

25%-ot. 
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többletének fokozása döntő fontosságú India gazdasági növekedése szempontjából. Az 

emelkedő olajárak és az indiai gazdaság importszükséglete miatt az árukereskedelem hiánya 

nem valószínű, hogy csökkenni fog a jövőben, a szolgáltatáskereskedelem azonban az ország 

árukereskedelmi deficitjének több mint felét fedezi. 

 

 
3. ábra India szolgáltatáskereskedelme (2011/2012–2018/2019) 

Forrás: saját szerkesztés a Reserve Bank of India adatbázisa alapján, 2021. 

 

A kereskedelmi statisztikák elemzése alapján elmondható, hogy India áruexportjának nagy 

része továbbra is a nyersanyag- és munkaerő-igényes ágazatokból származik, ami korlátokat 

jelent az exportbevételek további növelése szempontjából. Az országnak a 

szolgáltatásexportból ugyan jelentős bevételei származnak, ez azonban nem teremt jelentős 

számú munkahelyet. Indiának a jövőben a feldolgozóipar fejlesztésére kell koncentrálnia az 

exportbevételek növelése, illetve az erőforrás-alapú export felől a technológiaintenzívebb 

export felé történő elmozdulás és a munkahelyteremtés érdekében. A globális értékláncokba 

való jobb bekapcsolódás megkönnyítheti India számára, hogy az ország a nyersanyagexport 

helyett a közepes és a csúcstechnológiájú feldolgozóipari termékek és szolgáltatások 

exportőrévé válhasson. 

 

2. India szerepe a globális értékláncokban 

A globális értékláncok (Global Value Chains, GVC) napjaink egyik legtöbbet kutatott 

közgazdasági témái közé tartoznak. A szakirodalomban több, egymással átfedésben lévő 

definíció is fellelhető. A ma talán legtöbbet alkalmazott értéklánc-definíció Kaplinsky 

nevéhez fűződik: „Az értéklánc magában foglal minden gyártási tevékenységet az 

elgondolástól kezdve a félkész szakaszon át a késztermék fogyasztóhoz való eljuttatásáig” 

(Kaplinsky 2000: 121). A fogalom azt a transznacionális társaságokhoz köthető jelenséget írja 

le, amikor egy végtermék vagy szolgáltatás előállítása több fázisra bomlik, és ezekre a 

gyártási szakaszokra a világ különböző országaiban kerül sor.  
A globális értékláncok hatására a nemzetközi kereskedelem szerkezete alapvetően 

megváltozott. A nyersanyagokból már nem egy országban készülnek félkész és kész 

feldolgozóipari termékek, a termelési folyamatba több ország is bekapcsolódik. A bilaterális 

kereskedelmi forgalmon alapuló hagyományos statisztika ennélfogva nem megfelelő módon 

méri a globális kereskedelmet, mivel az áruk értékét úgy számolja el, mintha az áru teljes 

egészében a feladási országban keletkezett volna. Az OECD olyan statisztikai módszertant 

dolgozott ki, amely a kereskedelmet nem az áru értéke szerint számolja el, hanem aszerint, 
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hogy az adott országban mekkora hozzáadott értéket állítottak elő a termék esetében (Kopint–

Tárki 2017). A TiVA (Trade in Value Added, hozzáadottérték-kereskedelem) adatbázis az 

egy ország által hozzáadott értékkel kapcsolatos áramlásokat méri minden exportált áru és 

szolgáltatás esetén. A TiVA statisztika a GVC-n belüli értékáramlási volumenek alapján két 

típusra osztja az országok részvételét a globális értékláncokban: előre irányuló (forward) és 

visszafelé irányuló (backward) kapcsolatokra, aszerint, hogy az adott termékcsoport, illetve 

ágazat milyen mértékben támaszkodik a külföldi inputokra. A nyersanyagokban gazdag 

országok részvétele legtöbbször előre irányuló, mivel az általuk exportált alapanyagok 

beépülnek más országok kivitelébe. Ezzel szemben a nyersanyagban szegény országok 

ágazatai kénytelenek az importra támaszkodni, így a részvételük inkább visszafelé irányuló 

(Vakhal 2016). A hozzáadottérték-kereskedelem becsléséhez az export adatait bontani kell 

hazai és külföldi hozzáadott-érték tartalmuk alapján. A kereskedelemnek az egyes szakaszok 

hozzáadott értéke alapján történő mérése betekintést nyújthat egy ország részvételébe a 

globális értékláncokban. 

 

2.1. India helyzete az előre és visszafelé irányuló kapcsolatok szempontjából 

A globális értékláncokban való részvétel mérésére az export külföldi hozzáadottérték- 

tartalmának paraméterét (visszafelé irányuló kapcsolatok) felhasználva megállapítható, hogy 

India globális értékláncokba történő integrációja meglehetősen alacsony (16,1%) volt 2016-

ban a többi országhoz képest. Ez a mutató egy ország exportjának a külföldi inputoktól való 

függőségét mutatja. A mutató magasabb értéke az ország nagyobb világgazdasági 

integrációját jelenti a félkész termékek behozatalán keresztül. Az olyan országokban, mint 

Vietnám az export magas külföldi hozzáadott-érték tartalmát (43,6%) a más országokból 

további feldolgozásra érkező félkész termékek importja magyarázza. India exportjának 

külföldi hozzáadottérték tartalma nemcsak az OECD-országok átlagos értéke (19,3%) alatt 

van, de alacsonyabb az ASEAN-országok átlagánál (32,3%) is. Az indiai export külföldi 

hozzáadott-érték tartalma 18,8%-ról 25,1%-ra nőtt 2005 és 2011 között, ami az ország 

globális termelési hálózatokba történő növekvő integráltságát és az indiai export magasabb 

importtartalmát jelzi. 2016-ra azonban az export külföldi hozzáadott-érték tartalma visszaesett 

16,1%-ra (1. táblázat). A csökkenésre magyarázatként szolgálhat a szolgáltatások egyre 

fontosabb szerepe a feldolgozóiparban. A feldolgozóipari export ugyanis nemcsak a gyártási 

tevékenységeket foglalja magában, hanem a szolgáltatásokból (például logisztika, szállítás, 

raktározás, disztribúció stb.) származó jelentős hozzáadott-értéket is. India gyorsan növekvő 

és versenyképes szolgáltatási szektora ennélfogva az indiai feldolgozóipar számára is 

előnyöket jelenthet (Export-Import Bank of India 2019). 

 
1. táblázat Az export külföldi hozzáadottérték-tartalma néhány ország esetében (%), 2005–2016 

 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 

OECD 18,9 20,3 21,1 22,7 19,4 21,1 23,1 23,1 22,5 21,9 20,1 19,3 

Kína 26,3 25,9 24,8 23,0 19,5 21,1 21,7 20,8 20,4 19,5 17,3 16,7 

India 18,8 20,6 20,7 24,5 21,8 23,7 25,1 25,1 24,8 23,0 19,1 16,1 

Szingapúr 42,8 44,6 41,4 45,2 42,1 41,3 43,5 43,8 42,8 43,0 40,9 39,5 

Vietnám 36,1 38,1 40,8 41,5 37,2 40,5 41,8 40,9 41,7 42,4 44,5 43,6 

ASEAN 36,0 35,4 34,6 34,9 32,5 32,8 33,4 33,3 33,1 33,3 33,0 32,3 
Forrás: saját szerkesztés az OECD TiVA adatbázis alapján, 2021. 

 

Az egyes országok globális értékláncokban való részvételének elemzése csak az export 

külföldi hozzáadottérték-tartalma alapján félrevezető lehet, hiszen egy ország a globális 

értékláncokhoz kapcsolódhat előre irányuló (forward) kapcsolatok révén is. Amellett ugyanis, 

hogy egy ország nyersanyagokat importál a feldolgozáshoz és az exporthoz, előfordulhat az 
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is, hogy inputokat exportál külföldi országokba, amelyek később tovább exportálják a 

késztermékeket. Az előre irányuló kapcsolatok tartalmazzák azokat a hazai hozzáadott 

értékeket, amelyek más országok exportjában megjelennek. Az UNESCAP által 2015-ben 

leírt módszertant használva tehát egy ország globális értékláncokban való részvételének a 

mértéke az előre és hátra irányuló kapcsolatok összességeként mérhető. Egyes országok 

(például az Egyesült Államok, Japán, az Egyesült Királyság) esetében az előre irányuló 

kapcsolatok sokkal erősebbek a visszafelé irányuló kapcsolatoknál. Más gazdaságoknak 

(például Luxemburg, Szlovákia, Magyarország, Vietnám, Malajzia, Mexikó) ellenben nagyon 

erős visszafelé irányuló kapcsolataik vannak, ami arra utal, hogy ezen gazdaságok exportja 

nagymértékben függ az importjuktól. 2016-ban a visszafelé irányuló kapcsolatok értéke 

(19,1%) India esetében is meghaladta az előre irányuló kapcsolatok értékét (14,9%), amely 

2005 óta kismértékben csökkent (16,6%) (Mukherjee 2018; Banga 2016; Athukorala 2013; 

Mitra et al. 2020). 

 

 
4. ábra Egyes országok és India részvétele a globális értékláncokban, 2015 

Forrás: saját szerkesztés az OECD TiVA adatbázis alapján, 2021. 

 

2.2. Ágazati megközelítés 

Az iparági elemzés azt mutatja, hogy az export külföldi hozzáadottérték-tartalma mind a 

feldolgozóipar, mind a szolgáltatások esetében csökkent 2005 és 2016 között. A 

feldolgozóiparnál 2,4 százalékpontos, míg a szolgáltatásoknál 3 százalékpontot meghaladó 

csökkenést regisztráltak, ami feltételezhetően az export magasabb hazai hozzáadottérték-

tartalmára vezethető vissza. 

Az export külföldi hozzáadottérték-tartalma az információs és kommunikációs ágazat és 

az üzleti szolgáltatások esetében csökkent a leginkább 2005 és 2016 között: 9,8%-ról 6,3%-ra, 

illetve 11%-ról 7,9%-ra. Azok az ágazatok, amelyek esetében az export külföldi hozzáadott-

érték tartalma a legmagasabb, azaz a visszafelé irányuló kapcsolatok a legerősebbek voltak: a 

számítógépek és elektromos berendezések (31,1%), fémek és megmunkált fémtermékek 

(29,6%), vegyi anyagok és nem fémes ásványi termékek (28,1%) (5. ábra). 
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5. ábra Az egyes indiai iparágak exportjának külföldi hozzáadottérték-tartalma (2005, 2016) 

Forrás: saját szerkesztés az OECD TiVA adatbázis alapján, 2021. 

 

Az egyes országokban előállított és exportált termékek ugyanakkor egyre nagyobb mértékben 

kapcsolódnak más nemzetek végső fogyasztóihoz. Az OECD TiVA adatbázisban a külföldi 

végső keresletben megjelenő hazai hozzáadottérték-tartalom azt a hozzáadott értéket ragadja 

meg, amelyet az iparág közvetlenül (végtermékek vagy végső felhasználásra kerülő 

szolgáltatások exportja révén) vagy közvetve (köztes termékek exportja révén) exportál, és 

amely a külföldi végső fogyasztókhoz más országokon keresztül jut el. A mutató tehát 

szemlélteti a végső külföldi keresletnek a belső kibocsátásra gyakorolt hatását.  

Összességében az indiai feldolgozóipari export hazai hozzáadott értékének 26,9%-át a 

külföldi fogyasztás vezérli (6. ábra). A külföldi végső keresletnek 2016-ban meghatározó 

szerepe volt a vegyi anyagok és gyógyszeripari termékek esetében (38,8%), a textil- és 

ruházati termékeknél (33,5%) és az egyéb feldolgozóipari termékeknél (59%). A 

szolgáltatásexport hazai hozzáadott értékének mindössze 16,7%-át határozta meg a külföldi 

fogyasztás 2016-ban, azonban az információs és kommunikációs szolgáltatások (52,5%) és az 

egyéb üzleti szolgáltatások esetében (32,1%) meghatározó a külföldi kereslet szerepe (Export-

Import Bank of India 2019). 

Ray és Miglani 2018-as tanulmánya megállapítja, hogy az indiai vállalatok a 

gyógyszeripar, az autóipar, a petrolkémiai ipar és az elektronikai ipar területén integrálódtak a 

legsikeresebben a globális értékláncokba, míg a lemaradó, korlátozott integrációt megvalósító 

ágazatok közé a vegyipar, illetve a textil- és ruházati ipar tartoznak (Ray–Miglani 2018). Ezen 

kulcságazatok mélyebb elemzése egy következő tanulmány témája lehet. 
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6. ábra Az egyes indiai iparágak külföldi végső keresletben megjelenő hazai hozzáadottérték-tartalma (2005, 

2016) 

Forrás: saját szerkesztés az OECD TiVA adatbázis alapján, 2021. 

 

2.3. A GVC-kbe történő integráció akadályai – stratégiák a részvétel növelésére 

Ray és Miglani 2020-ban írt tanulmányukban megvizsgálják India gyenge GVC 

integrációjának okait elsősorban a feldolgozóiparra koncentrálva. A szerzők szerint India 

globális értékláncokhoz való gyenge kapcsolódásának egyik oka a hagyományosan befelé 

forduló kereskedelmi és iparpolitikában (importhelyettesítés, állam által irányított 

fejlesztések) keresendő. A szerzők úgy vélik, hogy a belső piac mérete miatt az indiai 

fejlesztési politikák elsősorban a hazai piacra összpontosítottak, és kevésbé vették figyelembe 

a nagyobb értéklánc részeként való részvételből adódó foglalkoztatási és technológiai 

előnyöket. Ugyanez elmondható az FDI-politikával kapcsolatosan is: míg más ázsiai országok 

a multinacionális vállalatok letelepítésére törekedtek, India esetében ez nem fogalmazódott 

meg prioritásként. Az ország globális értékláncokban való korlátozott részvételének másik 

oka a vezető szerepet betöltő vállalatok hiányában keresendő, ami a szakképzettség és a 

finanszírozáshoz való hozzáférés hiányára és a magas adókra vezethető vissza. Emellett 

léteznek logisztikai és infrastrukturális akadályok is, amelyek minden ágazatban közösek, bár 

bizonyos ágazatok számára kritikusabbak lehetnek (Ray–Miglani 2020). 

A globális értékláncokban való részvétel akadályai elvezetnek ahhoz a kérdéshez, hogy 

milyen politikai lépéseket kell tenni a hátráltató tényezők leküzdése érdekében. A GVC-kben 

való részvétel feltétlenül további importliberalizációt igényel, az árukat, szolgáltatásokat és a 

közvetlen külföldi befektetéseket (FDI) integrált megközelítésben kell kezelni a kormányzat 

részéről (Ray–Miglani 2018). Az indiai Export-Import Bank műhelytanulmánya szerint a 

kutatás-fejlesztésre fordított kiadások növelése is hozzájárulhat India globális értékláncokban 

való részvételének növeléséhez. India K+F-re fordított kiadásai 1996-ban mindössze a bruttó 

hazai termék 0,64%-át tették ki, és az elmúlt évtizedben GDP-arányosan nem emelkedtek 

lényegesen: 2018-ban is csupán a nemzeti össztermék 0,65%-át fordították erre a célra, 

miközben az OECD-átlag 2,58% volt.  

Ezzel összefüggésben a tanulmány kiemeli a szellemi tulajdonjogok védelme terén 

történő további erőfeszítések szükségességét (Export-Import Bank of India, 2019). A 
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kereskedelmi megállapodások szintén döntő szerepet játszanak egy ország globális 

értékláncokba történő integrációja szempontjából. Laget és munkatársai kutatásukban 

bizonyították, hogy a megállapodások mélysége növeli a globális értékláncokhoz kapcsolódó 

kereskedelmet a résztvevő országok között (Laget et al. 2019). India több mint 50 országgal 

kötött kereskedelmi megállapodást preferenciális piacra jutásról vagy gazdasági 

együttműködésről az elmúlt évtizedekben, ezen megállapodások kihasználtsága azonban 

alacsony mértékű. 

 

2.4. India és az RCEP 

A Regionális Átfogó Gazdasági Partnerség (RCEP) egy olyan megállapodás, amely jelentősen 

javíthatta volna India esélyét az ázsiai globális értékláncokba történő integrációra. Az 

ASEAN tíz tagországa, valamint Japán, Kína, Dél-Korea, Ausztrália és Új-Zéland 2019. 

november 15-én írták alá a résztvevő államok kereskedelmi és gazdasági integrációját 

előmozdítani hivatott megegyezést. A tagállamok a megállapodásban többek között vállalták, 

hogy húsz éven belül leépítik az egymás közti vámok több mint 90%-át. Ezzel méretét és 

gazdasági jelentőségét tekintve (a világ GDP-jének 30%, a világkereskedelem 28%-a) a 

történelem legnagyobb szabadkereskedelmi tömbje jött létre. A tárgyalások során India is a 

folyamat aktív részese volt, ám 2019 végén végül nem írta alá az egyezményt (Kumar 2020). 

Ez a lépés elsősorban azzal magyarázható, hogy az RCEP tagjai az elmúlt öt évben India 

kereskedelmi hiányának 70%-áért voltak felelősek. 2018-ban csak Kínával szemben 58 

milliárd dolláros kereskedelmi hiány alakult ki Indiában (A többi RCEP-tag esetében ilyen 

probléma nem merül fel: a résztvevő országoknak nincsenek különösebben nagy 

külkereskedelmi mérleghiányaik egymással, mivel elsősorban az RCEP határain túl 

exportálnak.) A csatlakozás tehát az olcsó kínai import beáramlását, az indiai termelők 

versenyképtelenné válását kockáztatta olyan feldolgozóipari ágazatokban, mint például az 

elektronika, de az indiai vezetés tartott az ausztrál és új-zélandi mezőgazdasági termékeknek 

az ország gazdaságára gyakorolt negatív hatásától is. Az RCEP-ből való kimaradás miatt 

ugyanakkor az indiai vállalatok új piacoktól, új technológiáktól és új külföldi tőkebevonási 

lehetőségektől esnek el, és India kulcsfontosságú feldolgozóipari exportja elveszítheti piaci 

részesedését. A partnerség 15 tagországa között ugyanis alacsonyabb vámtarifák vannak 

érvényben, és a közös származási szabályok is az inputok blokkon belüli beszerzésére 

ösztönzik a termelési egységeket. Az RCEP így vonzóbb célponttá válhat a globális 

értékláncokba integrálódott vállalatok számára, míg Indiát továbbra is elkerülhetik a 

feldolgozóipari befektetések (Erken–Every 2020). A Peterson Institute for International 

Economics tanulmánya szerint India számára az RCEP-ből való kimaradás az ország 2030-ra 

tervezett bruttó hazai terméke 1,2%-ának az elvesztését jelenti. A veszteségeket mérsékelheti 

az EU-val és az USA-val megkötött szabadkereskedelmi megállapodás. Indiának el kell 

gondolkodnia a többoldalú paktumokhoz való csatlakozásról, mivel jelenleg elsősorban a 

kétoldalú paktumokhoz csatlakozik (Petri–Plummer 2020). 

 

Összegzés 

India 20242025-re célul tűzte ki, hogy bruttó hazai terméke elérje az 5 ezer milliárd USD-t, 

2030-ra pedig 10 ezer milliárd dolláros gazdasággá szeretne válni (The Economic Times 

2021). Ehhez a reál GDP fenntarthatóan 8%-os növekedésére lenne szükség, ami azonban 

nem megvalósítható az export és a külföldi működőtőke-befektetések jelentős bővülése 

nélkül. Bár számos lehetséges módja van az exportbevételek növelésének, de a globális 

értékláncokba való mélyebb integráció és a technológiaintenzívebb feldolgozóipari exportra 

való átállás fontos tényezők lehetnek. Tanulmányunkban azt vizsgáltuk meg, hogy hol tart 

India ezen az úton, milyen mértékben tud kapcsolódni a globális értékláncokhoz, és mi 

akadályozza a nagyobb fokú integráció megvalósításában. India külkereskedelmének 

https://asean.org/storage/2020/11/Summary-of-the-RCEP-Agreement.pdf
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hagyományos megközelítése alapján képet kaptunk az indiai export szerkezetéről: az elmúlt 

két évtizedben az exportbővülés motorja elsősorban a szolgáltatásexport volt, miközben az 

áruexportban még mindig az alacsony feldolgozottságú termékek dominálnak. Az utóbbi 

évtizedben lassú átmenet volt tapasztalható az erőforrás-alapú kivitel felől a közepes, illetve 

magas technológiai szintet képviselő export irányába. 

India globális értékláncokban való részvétele folyamatosan növekszik, integrációja 

azonban meglehetősen alacsony a többi fejlődő országgal szemben az OECD TiVA adatbázisa 

alapján. India részvétele elsősorban a visszafelé irányuló kapcsolatokon keresztül valósul meg 

(kivétel a vegyipar és gyógyszeripar). A külföldi hozzáadottérték-tartalom szinte minden 

ágazat exportja esetében csökkent Indiában az elmúlt évek során, míg a hazai 

hozzáadottérték-tartalom növekedett, feltehetően a versenyképes hazai szolgáltatások 

igénybevételének köszönhetően. A GVC-integráció szempontjából legsikeresebb ágazatoknak 

a gyógyszeripar, a gépjárműipar, a vegyipar, az elektronikai ipar és textil- és ruházati ipar 

tekinthető, ezen ágazatok mélyebb elemzése azonban szétfeszítette volna e munka kereteit. 

India globális értékláncokba való sikeresebb bekapcsolódásához, illetve az ezen 

értékláncokban való feljebb lépéshez elsősorban a politikai feltételrendszer javítására, 

összehangolt kereskedelmi, ipari és befektetési politikára és a többoldalú kereskedelmi 

megállapodásokban való aktívabb részvételre lenne szükség. India kormánya az RCEP-hez 

való csatlakozás – hazai termelők védelme érdekében történő – elutasításával ésszerű döntést 

hozott ugyan, de az ország távolabb került a globális értékláncokba történő mélyebb 

integrációra vonatkozó céljától. A címben feltett kérdésre reflektálva tehát nem valószínű, 

hogy az ország a közeljövőben átvehetné Kínának a globális feldolgozóipari exportban 

betöltött szerepét. 
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